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PIENIADZE PUBLICZNE

Sztuka wygrywania przetargéw medycznych - od OPZ po wygrang - game changer dla

wykonawcow medycznych.

Dlaczego warto

Szkolenie przygotowane specjalnie dla Ciebie - Wykonawcy
Medycznego!
Na szkoleniu dowiesz sie:

e Jak kwestionowac OPZ i broni¢ parametréw swojego
produktu,

e Jak unika¢ wykluczenia i skutecznie dziata¢ w KIO,

e Jak negocjowac z podmiotami leczniczymi, by
zwiekszy¢ szanse na kontrakt.

Konkretne rozwiazania, praktyczne wskazéwki - bez
zbednej teorii. Zapisz sie i zacznij wygrywac wiecej
przetargéw!

S i .
TERMIN: 19-20 marca g. 09:30 - 15:30

MIEJSCE: Warszawa, GOLDEN FLOOR
PLAZA - al. Jerozolimskie 123a, 02-017
TRENER: DAMIAN MICHALAK

Cztonek Okregowej Izby Radcéw Prawnych w Warszawie.
Witasciciel kancelarii prawniczej, doswiadczony doradca i
szkoleniowiec. Posiada bogate doswiadczenie w obstudze
prawnej przedsiebiorcéw i podmiotéw z sektora publicznego.
Specjalizuje sie w zagadnieniach zwigzanych z udzielaniem i
realizacjg zamédwien publicznych oraz wspétpraca prywatnych
inwestoréw z sektorem publicznym. Wspiera zamawiajgcych w
organizacji procedur zakupowych, a wykonawcoéw w
skutecznym ubieganiu sie o zamdwienia publiczne i kontrakty
PPP, w tym przed Krajowa Izbg Odwotawcza.

OFERTA SPECJALNA

W ramach oferty specjalnej otrzymujesz szkolenie ONLINE lub STACJONARNE + drugie szkolenie w formie
WIDEO za 50% ceny.

Aktualna oferta szkolen wideo znajduje sie TUTA

Standardowa cena 25—98—21'7 a w ofercie specjalnej 2049 Zl’ i zawiera:

CENA ZAWIERA

Kupujac to szkolenie dla
minimum 3 oséb
kazda z nich otrzyma
dodatkowo kurs

na 60 dni zupetnie
bezptatnie!

Roczny dostep do EduStrefy

Aplikacje mobilng z nowg ustawa Pzp na
system Android i iOS

Certyfikat ukonczenia szkolenia
Szkolenie w godzinach 9:30-15:30

Lunch i poczestunki w przerwach

Spotkania z ekspertami po godzinach

Nagrania z webinaréw ApexNet

Paczke wzoréw dokumentéow



https://www.apexnet.com.pl/szkolenia-vod/

PROGRAM

OPIS PRZEDMIOTU ZAMOWIENIA

Co ustawa Pzp wymaga od zamawiajacych w zakresie opisu przedmiotu zamoéwienia

Uczciwa konkurencja w praktyce - kiedy mozna kwestionowa¢ OPZ?

Zasada proporcjonalnosci w kontekscie OPZ

Réwnowaznosc - kiedy i jak jg wykazac? Jak ustawa Pzp reguluje obowigzki w zakresie réwnowaznosci?
Réwnowaznos¢ na etapie realizacji zaméwienia?

PRZEDMIOTOWE SRODKI DOWODOWE
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Czym sa przedmiotowe $rodki dowodowe?

Przedmiotowe $rodki dowodowe a oferta

Zasady skfadania i uzupetniania PD$

Przedmiotowe Srodki dowodowe producentéw - doswiadczenia z KIO
Forma i aktualno$¢ PDS.
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NEGOCJACJE Z PODMIOTAMI LECZNICZYMI, CZYLI ZAMOWIENIA PUBLICZNE TO NIE TYLKO PRZETARG

1. Jak zwiekszy¢ szanse na pozyskanie zaméwienia jeszcze przed ogtoszenie postepowania?

Wstepne konsultacje rynkowe - zasady, korzysci, mozliwosci.

3. Czy kontakty z zamawiajacym na etapie przygotowawczym postepowania wptywajg na pozycje wykonawcy w
procedurze zakupowej?

4. Zasady negocjacji w trybie podstawowym

5. Negocjacyjne procedury w zamoéwieniach nadprogowych

KORZYSTANIE ZE ZDOLNOSCI PODMIOTOW TRZECICH

N

Zasady powotywania sie na zdolnosci podmiotéw trzecich

Specyfika zamoéwien na dostawy w kontekscie korzystania z cudzych zdolnosci
Co oznacza w praktyce realny dostep do udostepnianych zasobéw?

Czy podmiot trzeci udostepniajacy zasoby musi by¢ podwykonawca?

WYKLUCZENIE WYKONAWCY - WYBRANE ZAGADNIENIA BUDZACE NAJWIEKSZE WATPLIWOSCI W PRAKTYCE

PwnNE

Naruszenie obowigzkéw zawodowych - kiedy skutkuje wykluczeniem?

Nienalezyte wykonanie zamdwienia - jak rozumie¢ art. 109 ust. 1 pkt 7 Pzp?

Kary umowne a przestanki wykluczenia. Jak wypetni¢ JEDZ?

Whprowadzenie w btgd zamawiajgcego - czy kazda nieprawdziwa informacja skutkuje wykluczeniem?
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SAMOOCZYSZCZENIE W ZAMOWIENIACH PUBLICZNYCH: ASPEKTY PRAWNE, PROCEDURY | RYZYKA
5. Samooczyszczenie - jak skutecznie wykazywac rzetelnos¢ mimo podstaw do wykluczenia?
6. Jak Srodki zapobiegawcze wybrac i jak wdrozy¢ plan naprawczy?

7. Watpliwosci zwigzane z art. 109 ust. 1 pkt 7 Pzp - samooczyszczenie przy karach umownych, przedwczesnym
rozwigzaniu umowy, itp.

8. Putapki samooczyszczenie w orzecznictwie KIO.

WYBRANE ZAGADNIENIA PROCEDURALNE

Wymagana tres¢ petnomocnictwa do reprezentacji wykonawcy w postepowaniu o udzielenie zamdéwienia
W jakiej formie udzieli¢ petnomocnictwa, by byta ona zgodna z wymogami Pzp?

Czy mozna uzupetni¢ petnomocnictwo podpisane z datg biezgca?

Whnioski o wyjasnienie tresci SWZ - zasady, terminy, skutki ich przekroczenia.

Czy wykonawca moze czy musi pyta¢ o niejasne fragmenty SWZ? Omoéwienie wybranych scenariuszy.

WYJASNIENIA DOTYCZACE RAZACO NISKIE] CENY

UuhRWwWNE

. Jak skutecznie wyjasnia¢? Jakich argumentéw uzy¢?

Jak szczegdétowe powinny by¢ wyjasnienia?

. Jakie dowody zataczy¢?

4. Czy mozna wyjasniac kilka razy?

5. Jak sie broni¢ przed odrzuceniem oferty wedtug nowego orzecznictwa KIO?



TAJEMNICA PRZEDSIEBIORSTWA W ZAMOWIENIACH PUBLICZNYCH

1. Co moze by¢ tajemnicg przedsiebiorstwa?

2. Jak skutecznie zastrzec i wykazac tajemnice przedsiebiorstwa?

3. Jakie dowody zatgczy¢ do zastrzezenia tajemnicy przedsiebiorstwa?

4. Tajemnica a informacje poufne - koto ratunkowe rzucone przez Trybunat Sprawiedliwosci UE
5. Tajemnica przedsiebiorstwa a wyjasnienia razaco niskiej ceny

UMOWY | KLAUZULE ABUZYWNE - WYBRANE ZAGADNIENIA

Kategorie klauzul abuzywnych i przyktady z uméw z podmiotami leczniczymi

Zakres zamoOwienia - postanowienia niedozwolone

Orzecznictwo ws. niedozwolonych klauzul

Limit kar umownych

Gdzie poszukiwaé podstaw do zmiany umowy? Oméwienie wybranych podstaw aneksowania umdw.
Kiedy zamawiajgcy nie moze odméwic aneksu i jakie konsekwencje niesie ze sobg taka odmowa?

oukwNE

ODWOLANIE DO PREZESA KIO W PRAKTYCE - wybrane zagadnienia kluczowe dla wykonawcéow medycznych

1. Kiedy przystuguje odwotanie?

2. Aspekty praktyczne sktadania odwotan i najczestsze btedy.

3. Jak liczy¢ terminy odwotawcze?

4. Jak konstruowac zarzuty i argumentowac, by osiagna¢ sukces w KIO?

PODSUMOWANIE | DYSKUSJA



Dlaczego

Certyfikaty jakosci

T =1 Po szczegétowym audycie uzyskaliSmy certyfikat
ALITY jakosci TQLS Quality Alliance dla instytucji
L szkoleniowych uznawany przez PARP.

ek
Certyfikat nr 08/04/2021
audycie jakosci
The Global Language System® informue, ze

ApexNet Sp. 2 0.0. 5p. k. Korzys’ci dla Ciebie:

z siedziba w Warszawie

j e * najwieksze (ponad 21-letnie) doswiadczenie
T M w organizacji szkoleh z zamoéwien

: publicznych w Polsce,

— e zewnetrznie potwierdzona najwyzsza |

jakos¢ organizacji szkolenh

Otrzymalismy | miejsce i tytut "Lidera w organizacji szkolen z zakresu
zaméwien publicznych".

Zgodnie z przeprowadzonymi badaniami rynku, na grupie 815 oséb,
jestesmy takze najchetniej wybierana firma szkoleniowg z zakresu
zamowien publicznych w Polsce!

Ponad 6000 opinii

Na naszej stronie internetowej znajdziesz ponad 6000 opinii zadowolonych klientéw!

Korzysci dla Ciebie:
® wiarygodnosc¢ potwierdzona opiniami klientow,
* przetestowana i zweryfikowana jako$¢ merytoryki i organizacji szkolen

EduStrefa

EduStrefa, to najwiekszy na rynku portal - spotecznosé, zrzeszajacy specjalistow.
Roczny dostep do EduStrefy przyznawany jest wytgcznie uczestnikom naszych
szkolen, ktérzy znajda tam poszkoleniowe wsparcie w dalszej edukacji. Dostep do
EduStrefy ma juz ponad 30 000 specjalistow!

Korzysci dla Ciebie:
* bedziesz czescig zamknietej spotecznosci specjalistow,
e zyskasz setki materiatéw wspierajgcych dalszy rozwdj

Chcesz dowiedziec sie wiece;j?
skontaktuj sie z opiekunem, ktéry przestat Ci te oferte

lub zapisz sie bezposrednio na szkolenie
www.apexnet.pl/szkolenia-otwarte



https://www.apexnet.com.pl/opinie-po-szkoleniach/
https://pxn.apexnet.com.pl/www.apexnet.pl/szkolenia-otwarte

