(O ApexNet  winz, KI6rA cHRoN

PIENIADZE PUBLICZNE

Planowanie zamowien publicznych 2027 — 0d potrzeby do zamowienia. Nowe podejscie do

analizy potrzeb, planowania, badania rynku i szacowania wartosci

Dlaczego warto

Zapraszamy do udziatu w specjalistycznym szkoleniu
poswieconym skutecznemu planowaniu zamoéwien
publicznych w 2027 roku. W dynamicznie zmieniajacym sie
otoczeniu prawnym i organizacyjnym witasciwe przygotowanie
procesu zakupowego staje sie kluczowym elementem
zapewniajacym efektywnos¢ wydatkowania srodkéw
publicznych oraz bezpieczehAstwo zamawiajgcego.

Podczas szkolenia poznas praktyczne metody przejscia
przez caty proces przygotowania zamoéwienia - od
identyfikacji potrzeb organizacji, poprzez analize rynku i
szacowanie wartosci, az po prawidtowe zaplanowanie
postepowania.

— o

TERMIN: 27-28 pazdziernika g. 09:30 -
15:30

MIEJSCE: Platforma szkolen online
TRENER: WIOLETA BAJDA

Radca Prawny. Byty naczelnik w Departamencie
Prawnym UZP, gdzie nadzorowata wydawanie opinii
prawnych UZP, przygotowywanie pozwdéw o
uniewaznienie umoéw i decyzji w przedmiocie kar
pienieznych, a takze reprezentowata Prezesa UZP
na licznych konferencjach i szkoleniach. Praktyk z
kilkunastoletnim doswiadczeniem w kompleksowej
obstudze prawnej zamawiajgcych i wykonawcoéw.

DU

Korzystajgc z oferty

W ramach EduDuo do wybranego szkolenia online
lub stacjonarnego dodamy drugie szkolenie w formie
wideo za 50% ceny. Dla Ciebie lub kogo chcesz!

DUO zyskujesz!

Zamiast , W ofercie
EduDuo zaptacisz tylko 1649 zt

CENA ZAWIERA

Kupujac to szkolenie dla
minimum 3 oséb
kazda z nich otrzyma
dodatkowo kurs

na 60 dni zupetnie
bezptatnie!

Roczny dostep do EduStrefy

Szkolenie on-line na zywo

EduBox, czyli paczke materiatéw wystang
poczty

60 dni dostepu do nagrania szkolenia

Aplikacje mobilng z nowg ustawg Pzp na system
Android i i0OS

Certyfikat ukonczenia szkolenia

Wz6r regulaminu zamédwien do 170 tys. zt




PROGRAM

1. Mapa procesu zakupowego, czyli zanim zaczniemy liczy¢:

- jakim zamawiajgcym jestem, jakie skutki to wywotuje i do czego jestem w zwigzku z tym zobowigzany ? kwalifikacja
podmiotowa zamawiajacego,

- progi stosowania ustawy Pzp (krajowe, unijne)

- wyjasnienie poje¢ koniecznych do prawidtowego zaplanowania i oszacowania zamdwien (zamowienie, dostawy, ustugi,
roboty budowlane)

- zamdwienia mieszane

- wewnetrze procedury/regulaminy, a ustawa Pzp

- czy poza ustawg Pzp oznacza bez szacowania wartosci zgodnego z Pzp? Komunikat Komisji Europejskiej z 2006 r.
dotyczacy

2. Realny system budowania zakupdéw i planowania

- Plan finansowy, plan postepowan o udzielenie zamdwienia publicznego, plany inwestycyjne, czyli: co, gdzie i jak
planujemy, zasady przenikania sie planéw

- Plan roczny a planowanie wieloletnie

- Plan postepowan o udzielenie zaméwien

- Kto, kiedy, w jakim zakresie sporzadza plan, kto nie musi, kto moze

- Co musi, a co moze zawierac plan (szczegétowe omdwienie - plan postepowan krajowych, unijnych

- Obowigzek aktualizacji planu (w jakim zakresie?, kiedy i jak)

- Czym jest orientacyjna wartos$¢ zamodwienia

- Jak praktycznie przygotowac plan na Platformie e-zamdéwienia? Czy system pyta o plan i pozycje z planu przy
ogtoszeniach? Publikacja

- Co wykonawcy moga wyczytac z planu?

- Co jak nie musze zamieszcza¢ w BZP planu zamoéwien? Inne Sciezki informowania rynku o planach? Odmiennosci przy
zamowieniach sektorowych i podmiotach prawa publicznego

3. Zamowienia nieprzewidywalne, nieplanowane (kwestie problemowe, ¢wiczenia praktyczne)

4. Zakup zaczyna sie od potrzeby - analiza potrzeb i wymagan po zmianach w 2026:

- Analiza potrzeb i wymagan 2.0.

- Zmiany w zakresie analizy potrzeb i wymaganh wprowadzone w 2026 r. - jak wdrozy¢ nowe obowigzki - jakie warunki
zamowienia moga sprzyjac¢ konkurencji: zakres, terminy, warunki udziatu, wymagania techniczne, wymagania
kontraktowe?

- kiedy moge, a kiedy musze przeprowadzi¢ analize potrzeb i wymagan

- szczeg6towe omdwienie elementéw analizy potrzeb i wymagan i sposobu jej przeprowadzenia - praktyczne wskazowki,
przyktady, dobre i zte praktyki,

- kiedy wyniki analizy potrzeb moga poméc Zamawiajgcemu w sporze w KIO, czy podczas kontroli?

- moment przeprowadzenia analizy potrzeb i wymagan, kiedy mozna od niej odstapic

5. Wstepne konsultacje rynkowe i badanie rynku

- Czy rozmowa z rynkiem zawsze jest potrzeba? Kiedy tak, a kiedy nie?

- Jak przeprowadzi¢ wstepne konsultacje rynkowe - praktyczne wskazdéwki, wzory dokumentéw

- Problemy na tle wstepnych konsultacji rynkowych - udziat we wstepnych konsultacjach rynkowych jako ,zaangazowanie
w przygotowanie postepowania”? jak ,wyréwnac przewage informacyjng”

- Obowiagzki zamawiajgcego zwigzane ze wstepnymi konsultacjami, jak unikng¢ probleméw? Dokumentowanie konsultacji
6. Nie moge oszacowad, jezeli nie wiem, co chce naby¢, czyli o opisie przedmiotu zaméwienia

- Zasady opisu przedmiotu zaméwienia (szczegétowe omodwienie ze wskazaniem kwestii problemowych i waskich gardet) i
wptyw opisu przedmiotu zamdéwienia na szacowanie wartosci zamdwienia (czy rzeczywiscie szacujesz to, co zamierzasz
naby¢? )

- Nie da sie dobrze oszacowac Zle zdefiniowanego zamdwienia (wolumeny, ilosci minimalne, maksymalne, gwarancja,
utrzymanie, réwnowaznos¢, vendor lock-in)

7. Szacowanie wartosci zamodwienia - dlaczego jest takie istotne? Funkcje szacunkowej wartosci zamodwienia w
postepowaniu o udzielenie zamoéwienia, gdzie szacunek ma znaczenie, jakie sg jego nieoczywiste implikacje, co moze by¢
problematyczne, w tym. m.in.

- Wptyw szacunku na warunki udziatu w postepowaniu

- Wptyw szacunku na kwestie zwigzane z razaco niska ceng (z uwzglednieniem najnowszych propozycji zmian przepiséw
dotyczacych razaco niskiej ceny - projekt UD409)

8. Moment szacowania i problemy z tym zwigzane (nie za wczesnie, nie za pdézno, zamdéwienia udzielane w czesciach)

9. Nalezyta starannos$¢ przy szacowaniu, czym jest i jak jg wykazac?

10. Szczegdtowe zasady ustalania wartosci zaméwienia:

- Jak szacowacd w przypadku zaméwien polegajacych na powtdrzeniu (,,uzupetniajacych”) (szczegétowe omédwienie istoty
zamowien polegajacych na powtdrzeniu i obowigzkéw z nimi zwigzanych, w tym ich szacowania)

- Jak oszacowac opcje (szczego6towe wyjasnienie problematyki opcji w zamoéwieniach, w tym zasad jej szacowania)

- Jak szacowad wznowienia (szczegétowe wyjasnienie problematyki wznowienia w zaméwieniach i zasad szacowania
wznowien, czym wznowienie rézni sie od opcji, praktyczne przyktady)

- Szacowanie w przypadku umowy ramowej (szczegétowe wyjasnienie problematyki uméw ramowych, w tym zasad ich



szacowania

11. Rozeznanie rynku - praktyczne wskazoéwki:

- na czym bazowac

- co zrobi¢, gdy nikt nie odpowiada na zapytanie o szacunek? Skad czerpa¢ dane

- co zrobi¢, gdy szacunki sg drastycznie rozbiezne?

- Srednia, pominiecie niektérych odpowiedzi? Szacunek przedziatowy - planowanie na scenariuszach niski/bazowy/wysoki
12. Dokumentowanie szacowania

13. Metody ustalania wartosci zamdwienia

14. Udzielanie zamoéwien w czesciach/dopuszczenie mozliwosci sktadania ofert czesciowych i problemy z szacowaniem w
takich sytuacjach - praktyczne wskazéwki, jak szacowac:

- podobne dostawy,

- roboty budowlane (w tym na réznych obiektach, na jednym obiekcie, jak szacowa¢ nadzory),

- ustugi?

- CPV - bardzo dobry pomocnik klasyfikacyjny, ale nie test prawny przesgdzajacy o jednym zamédwieniu

- Porozmawiamy o opiniach UZP i praktyce

15. Szacowanie wartos$ci zamoéwien finansowanych z Srodkéw unijnych i z wtasnego budzetu - jak to zrobi¢ dobrze?
16. Pojecie tzw. tozsamosci (podmiotowej, przedmiotowej, czasowej), co oznacza i czemu to ma stuzy¢? Jak w praktyce to
uwzglednié, wyjatki i kontrowersje

17. Utatwienia przy szacowaniu - czyli o art. 30 ust. 4 Pzp na przyktadach

18. Ustugi, dostawy powtarzajace sie okresowo, czym sa, jak je oszacowacd

19. Szczegdétowe metody ustalania wartosci zamdwienia dla specyficznych ustug

20. Protokot postepowania a szacunkowa wartos¢ zamowienia - jak go prawidtowo wypetnié, kiedy moge wpisac
informacje o szacunku? Kiedy wykonawca moze wnioskowac o protokét

21. Wyjasnienie i uporzgdkowanie mylacej sie terminologii:

- orientacyjna wartos¢ zaméwienia,

- szacunkowa wartos¢ zamdéwienia,

- szacunkowa wartos¢ zamowienia powiekszona o vat w kontekscie RNC

- kwota jaka zamawiajacy zamierza przeznaczy¢ na sfinansowanie zaméwienia, a

- kwota, jaka zamawiajacy moze przeznaczy¢ na sfinansowania zamodwienia

- maksymalna warto$¢ zobowigzania/zakres opcji

22. Uniewaznienie postepowania z uwagi na przekroczenie kwoty przeznaczonej na sfinansowanie zamoéwienia

23. Szacunek uruchomia ,, domino zta”, czyli jakie sg skutki btedéw przy szacowaniu wartosci zaméwienia?

24. Po zamdéwieniu tez planujemy - ,procurement feedback loop” i wnioski do kolejnego planu

25. Nadchodzi rewizja unijnych dyrektyw zaméwieniowych, wszyscy chca: danych

26. Pytania, dyskusja i kazusy obrazujace teorie w czasie szkolenia.



Dlaczego

Certyfikaty jakosci

T =1 Po szczegétowym audycie uzyskaliSmy certyfikat
ALITY jakosci TQLS Quality Alliance dla instytucji
L szkoleniowych uznawany przez PARP.

ek
Certyfikat nr 08/04/2021
audycie jakosci
The Global Language System® informue, ze

ApexNet Sp. 2 0.0. 5p. k. Korzys’ci dla Ciebie:

z siedziba w Warszawie

j e * najwieksze (ponad 21-letnie) doswiadczenie
T M w organizacji szkoleh z zamoéwien

: publicznych w Polsce,

— e zewnetrznie potwierdzona najwyzsza |

jakos¢ organizacji szkolenh

Otrzymalismy | miejsce i tytut "Lidera w organizacji szkolen z zakresu
zaméwien publicznych".

Zgodnie z przeprowadzonymi badaniami rynku, na grupie 815 oséb,
jestesmy takze najchetniej wybierana firma szkoleniowg z zakresu
zamowien publicznych w Polsce!

Ponad 6000 opinii

Na naszej stronie internetowej znajdziesz ponad 6000 opinii zadowolonych klientéw!

Korzysci dla Ciebie:
® wiarygodnosc¢ potwierdzona opiniami klientow,
* przetestowana i zweryfikowana jako$¢ merytoryki i organizacji szkolen

EduStrefa

EduStrefa, to najwiekszy na rynku portal - spotecznosé, zrzeszajacy specjalistow.
Roczny dostep do EduStrefy przyznawany jest wytgcznie uczestnikom naszych
szkolen, ktérzy znajda tam poszkoleniowe wsparcie w dalszej edukacji. Dostep do
EduStrefy ma juz ponad 30 000 specjalistow!

Korzysci dla Ciebie:
* bedziesz czescig zamknietej spotecznosci specjalistow,
e zyskasz setki materiatéw wspierajgcych dalszy rozwdj

Chcesz dowiedziec sie wiece;j?
skontaktuj sie z opiekunem, ktéry przestat Ci te oferte

lub zapisz sie bezposrednio na szkolenie
www.apexnet.pl/szkolenia-otwarte



https://www.apexnet.com.pl/opinie-po-szkoleniach/
https://pxn.apexnet.com.pl/www.apexnet.pl/szkolenia-otwarte

