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PIENIADZE PUBLICZNE

Certyfikowany Kurs na Specjaliste ds. Zamdwien publicznych.
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Celem szkolenia jest zbudowanie solidnego fundamentu

(podstaw wiedzy z zakresu zamdéwieh publicznych), jako CENA: 1499.00 zt netto

punktu wyjscia do prawidtowego rozwoju zawodowego

na stanowisku Specjalisty ds. Zaméwien Publicznych po TERMIN: 18-20 wrzeénia g. 09:30 - 15:30

wejsciu w zycie obecnej ustawy.Odbiorcy szkolenia

e 0soby chcace zostaé Specjalistami ds. Zaméwien MIEJSCE: Platforma szkolen online
Publicznych

e pracownicy zamoéwienh publicznych pragnacy
uporzadkowacd i odswiezy¢ swojg wiedze

Po szkoleniu nabedziesz umiejetnos¢ rozpoznawania
naruszenia zasady uczciwej konkurencji, zdasz egzamin
potwierdzajacy zdobyta wiedze i otrzymasz Certyfikat
Specjalisty.

TRENER: GRZEGORZ CZABAN

Ekspert Prawa zamoéwien publicznych, trener biznesu. Wykfadowca na SGH. Od 1995 r. wyktada zaméwienia publiczne; do 2007 r.
atestator z listy Prezesa Urzedu Zaméwien Publicznych, do 1997 r. trener z listy Prezesa UZP, praktyk. Autor licznych publikacji.

LICZBA PRZEPROWADZONYCH SZKOLEN: 1931

CENA ZAWIERA

Roczny dostep do EduStrefy

Kupujac to szkolenie dla
minimum 3 oséb
kazda z nich otrzyma
dodatkowo kurs

Szkolenie on-line na zywo

EduBox, czyli paczke materiatéw wystang
poczta
30 dni dostepu do nagrania szkolenia

Aplikacje mobilng z nowg ustawa Pzp na
system Android i iOS
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Certyfikat ukonczenia szkolenia

D

Szkolenie w godzinach 9:30-15:30

Spotkania z ekspertami po godzinach
na 60 dni zupetnie
bezptatnie!

Nagrania z webinaréw ApexNet
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Paczke wzoréw dokumentéow




PROGRAM

CO TO JEST ANALIZA POTRZEB | WYMAGAN?

1. Czy wszyscy Zamawiajacy sg zobowigzani dokona¢ analize potrzeb i wymagan?

2. W odniesieniu do jakich zamdéwien wymagane jest dokonanie analizy potrzeb i wymagan?
3. Co musi obejmowac¢ analiza potrzeb i wymagan?

4. W jakiej formie powinna by¢ dokonania analiza potrzeb i wymagan?

5. Kiedy musi by¢ dokonana analiza potrzeb i wymagan?

6. lle razy nalezy sporzadzi¢ analize potrzeb i wymagan w odniesieniu do zamoéwien powtarzajgcych sie w nastepnych
latach?

CO TO JEST RAPORT Z REALIZAC)I ZAMOWIENIA?

1. Czy wszyscy Zamawiajacy sg zobowigzani sporzadzac raport z realizacji zamdwienia?

2. Kiedy nalezy sporzadzi¢ raport z realizacji zamdwienia?

3. Co musi zawiera¢ ten raport?

4. Czy raport z realizacji zaméwienia stanowi zatgcznik do protokotu postepowania?

CO TO JEST OGLOSZENIE O WYKONANIU UMOWY?

1. Kto musi zamieszcza¢ ogtoszenie o wykonaniu umowy?

2. Gdzie nalezy opublikowa¢ ogtoszenie o wykonaniu umowy?

3. Co musi zawiera¢ ogtoszenie o wykonaniu umowy?

4. Czy Wykonawca moze wykorzystac¢ ogtoszenie o wykonaniu umowy jako substytut referencji?

5. Jaka jest przydatno$¢ ogtoszenia o wykonaniu umowy dla innych Zamawiajgcych oraz organéw kontrolnych?
6. Czy nalezy publikowac te ogtoszenie w przypadku zamédwien o wartosci przekraczajgcej progi UE?
CO TO JEST INFORMACJA O ZLOZONYCH WNIOSKACH O DOPUSZCZENIE LUB OFERTACH?
1. Kto musi przekazywac informacje o ztozonych wnioskach lub ofertach?

2. W jakim terminie nalezy przekaza¢ informacje o ztozonych wnioskach lub ofertach?

3. Co musi zawiera¢ taka informacja?

4. Komu przekazuje sie taka informacje?

5. W jaki sposéb nalezy przekazywac informacje o ztozonych wnioskach lub ofertach?

DLACZEGO NIE MOZNA Zt0ZYC JEDNEGO OSWIADCZENIA O BRAKU KONFLIKTU INTERESOW |
NIEKARALNOSCI?

1. Co to jest konflikt intereséw?

2. Popetnienie jakich przestepstw powoduje konieczno$¢ wykluczenia osoby po stronie Zamawiajgcego?

w

. Dlaczego wiecej 0s6b sktada oSwiadczenie o niekaralnosci, a mniej o braku konfliktu intereséw?
4. Kiedy nalezy ztozy¢ oswiadczenie o braku konfliktu intereséw, a kiedy o istnieniu konfliktu intereséw?

5. Kiedy nalezy ztozy¢ oswiadczenie o niekaralnosci?

[&)]

. Jakie sg konsekwencje braku ztozenia oswiadczenh o niekaralnosci i braku istnienia konfliktu intereséw?

~

. W jakiej formie musza by¢ ztoZzone te oswiadczenia?



JAK UDZIELAC ZAMOWIENIA W TRYBIE PODSTAWOWYM?

1. Dlaczego nie mozna udziela¢ zamoéwien o wartosci mniejszej niz progi UE w trybie przetargu nieograniczonego,
przetargu ograniczonego, negocjacji z ogtoszeniem oraz dialogu konkurencyjnego?

2. Co to jest tryb podstawowy:

*bez negocjacji

*z mozliwosciag negocjacji

*Z negocjacjami?

3. Czy nalezy zamieszcza¢ ogtoszenia o zamdwieniu na stronie internetowej oraz tablicy ogtoszen?
4. Czy w trybie podstawowym mozliwe jest zastosowanie procedury odwrécone;j?

5 Dlaczego warto stosowac tryb podstawowy z mozliwoscig negocjacji?

6. Kiedy Zamawiajgcy musi sporzadzi¢ i udostepnic specyfikacje warunkéw zamoéwienia (SWZ), a kiedy opis potrzeb i
wymagan (OPiW)

7. Jakie sa terminy sktadania ofert i ofert ostatecznych w trybach podstawowych?
8. Dlaczego nie wolno ustala¢ kwoty wadium w wysokosci 3% wartosci zamdwienia?

9. Na jakie czynnosci lub zaniechania Zamawiajacego przystuguje Wykonawcy odwotanie do Prezesa KIO?

PRZYGOTOWANIE | PROWADZENIE POSTEPOWANIA ORAZ UBIEGANIE SIE O UDZIELENIE ZAMOWIENIA O
WARTOSCI POW. | PON. PROGOW UE?

1. Na co zwréci¢ uwage szacujac wartos¢ zamowienia?

eJak szacowacd wartos¢ zamoéwienia na dostawy udzielane w czesciach?

eJak szacowac wartos¢ zamoéwienia na ustugi lub roboty budowlane udzielane w czesciach?
*Kiedy nalezy ustali¢ wartos¢ zamoéwienia?

*Czy nalezy aktualizowa¢ wartos¢ zamoéwienia udzielanego w czesciach, przed wszczeciem postepowania na kolejne jego
czesci?

2. Jak prawidtowo opisac przedmiot zamdwienia w sytuacji, gdy konieczne jest uzycie do tego celu znaku towarowego?

3. Dlaczego nalezy udziela¢ wyjasnien na pytania dotyczace SWZ i OPiW mimo, ze wniosek o wyjasnienie wptynat po
uptywie dnia w ktérym uptywa potowa wyznaczonego terminu skfadania ofert?

4. W jakich sytuacjach zmiana ogtoszenia lub SWZ musi prowadzi¢ do uniewaznienia postepowania?
5. Dlaczego nie wolno podawa¢ w SWZ terminu zwigzania oferta liczba dni?
6. Jak zwraca¢ wadium w formie elektronicznej gwarancji lub poreczenia?

7. Czy mozna ztozy¢ oferte w innej formie niz elektronicznej (innej niz w postaci elektronicznej opatrzonej kwalifikowanym
podpisem elektronicznym)?

8. Jak wyglada sesja otwarcia ofert?

9. Co zrobi¢, gdy z powodu awarii systemu teleinformatycznego nie jest mozliwe otwarcie ofert?
10. Czy Wykonawcy moga uczestniczy¢ w sesji otwarcia ofert?

11. Czy udostepnienie ofert nastepuje dopiero po ztozeniu wniosku w tej sprawie?

12. W jaki sposéb udostepnic oferty wraz z zatacznikami?

13. Jak przechowywac oferty i inne zataczniki do protokotu?

14. Czy mozna przechowywa¢ protokét postepowania oraz zatgczniki do protokotu w systemie teleinformatycznym firmy
zewnetrznej?



15. Jak udostepniac i przechowywad prébki?
16. Czy prébka jest przedmiotowym czy podmiotowym srodkiem dowodowym?
17. Czy mozna samodzielnie zwréci¢ prébki, bez wniosku Wykonawcy?

18. Dlaczego Wykonawca nie sktada przedmiotowych srodkéw dowodowych dopiero na wezwanie kierowane do
Wykonawcy, ktérego oferta zostanie najwyzej oceniona

19. Dlaczego nie zawsze wolno uzupetnia¢ przedmiotowych $srodkéw dowodowych?
20. Co to jest zdolnos¢ do wystepowania w obrocie gospodarczym?
21. Czy mozna wykluczy¢ Wykonawce, ktéry nie spetnia warunkéw udziatu w postepowaniu?

22. Co zrobi¢, gdy Wykonawca przygotuje oferte elektroniczng o tresci zgodnej z warunkami zamowienia, ale btednie pod
wzgledem wymagan technicznych i organizacyjnych sporzadzenia lub przekazania pliku zawierajgcego oferte?

23. Co zrobi¢ gdy oferta elektroniczna wptynie po terminie?
24. Czy mozna wybra¢ oferte pomimo, ze minat termin zwigzania ofertg?
25. Czy Wykonawca moze samodzielnie przedtuzy¢ termin zwigzania ofertg?

26. Czy konieczne jest opublikowanie ogtoszenia o uniewaznieniu postepowania, czy tylko ogtoszenia o udzieleniu
zaméwienia?

27. Dlaczego nie wolno zgda¢ od Wykonawcéw ztozenia oswiadczenia o przynaleznosci albo braku przynaleznosci do tej
samej grupy kapitatowej w terminie 3 dni od zamieszczenia na stronie internetowej informacji z otwarcia ofert?

28. Co zrobi¢, gdy wybrany Wykonawca uchyli sie od zawarcia umowy, a Zamawiajacy nie wybierze oferty kolejnego
Wykonawcy?

29. Co zrobi¢ w sytuacji, gdy w postepowaniu prowadzonym w trybie zamdéwienia z wolnej reki nie uda sie wynegocjowad
akceptowalnych warunkéw zamdwienia?

30. Jak udziela¢ zaméwien na ustugi spoteczne, w sytuacji, gdy nie wystepuje w nowej ustawie Pzp odpowiednik art. 13807?
CO MUSISZ WIEDZIEC O UMOWACH O ZAMOWIENIE PUBLICZNE?

1. Jakich postanowien nie wolno wprowadza¢ do uméw o zamdwienie publiczne?

2. Jakie postanowienia musza by¢ wprowadzone do kazdej umowy w sprawie zamoéwieh publicznych?

3. Jakie postanowienia musza by¢ wprowadzone do umoéw w sprawie zaméwien publicznych zawieranych na okres ponad 6
miesiecy?

4. Zabezpieczenie nalezytego wykonania umowy po zmianach.
ZMIANY DOTYCZACE SRODKOW OCHRONY PRAWNE)

1. Przywrécenie mozliwosci wnoszenia odwotan na kazda czynnos¢ i zaniechanie zamawiajgcego w postepowaniach o
wartosci ponizej progdéw unijny

2. Kto moze by¢ petnomocnikiem w postepowaniu odwotawczym w Swietle nowej ustawy PZP?
3. Utworzenie sgdu zamoéwien publicznych

4. Pozasgdowe rozwigzywanie sporéw wynikajacych z realizacji umowy w sprawie zamoéwienia publicznego (mediacja,
koncyliacja



Dlaczego

Certyfikaty jakosci

T =1 Po szczegétowym audycie uzyskaliSmy certyfikat
ALITY jakosci TQLS Quality Alliance dla instytucji
L szkoleniowych uznawany przez PARP.

ek
Certyfikat nr 08/04/2021
audycie jakosci
The Global Language System® informue, ze

ApexNet Sp. 2 0.0. 5p. k. Korzys’ci dla Ciebie:

z siedziba w Warszawie

j e * najwieksze (ponad 21-letnie) doswiadczenie
T M w organizacji szkoleh z zamoéwien

: publicznych w Polsce,

— e zewnetrznie potwierdzona najwyzsza |

jakos¢ organizacji szkolenh

Otrzymalismy | miejsce i tytut "Lidera w organizacji szkolen z zakresu
zaméwien publicznych".

Zgodnie z przeprowadzonymi badaniami rynku, na grupie 815 oséb,
jestesmy takze najchetniej wybierana firma szkoleniowg z zakresu
zamowien publicznych w Polsce!

Ponad 6000 opinii

Na naszej stronie internetowej znajdziesz ponad 6000 opinii zadowolonych klientéw!

Korzysci dla Ciebie:
® wiarygodnosc¢ potwierdzona opiniami klientow,
* przetestowana i zweryfikowana jako$¢ merytoryki i organizacji szkolen

EduStrefa

EduStrefa, to najwiekszy na rynku portal - spotecznosé, zrzeszajacy specjalistow.
Roczny dostep do EduStrefy przyznawany jest wytgcznie uczestnikom naszych
szkolen, ktérzy znajda tam poszkoleniowe wsparcie w dalszej edukacji. Dostep do
EduStrefy ma juz ponad 30 000 specjalistow!

Korzysci dla Ciebie:
* bedziesz czescig zamknietej spotecznosci specjalistow,
e zyskasz setki materiatéw wspierajgcych dalszy rozwdj

Chcesz dowiedziec sie wiece;j?
skontaktuj sie z opiekunem, ktéry przestat Ci te oferte

lub zapisz sie bezposrednio na szkolenie
www.apexnet.pl/szkolenia-otwarte



https://www.apexnet.com.pl/opinie-po-szkoleniach/
https://pxn.apexnet.com.pl/www.apexnet.pl/szkolenia-otwarte

