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PIENIADZE PUBLICZNE

Bezbtedne postgpowanie w trybie podstawowym. Kompleksowy kurs z uwzglednieniem

najnowszych zmian i orzecznictwa.

Dlaczego warto

To szkolenie daje Ci petng kontrole nad catym
postepowaniem w zamoéwieniach publicznych - od
prawidtowego przygotowania dokumentacji po bezpieczne
przeprowadzenie procedury i wybdér wykonawcy.

Nauczysz sie, jak unikac btedow, ktére prowadza do
odwotan, uniewaznien i probleméw przy realizacji
umowy. Poznasz praktyczne rozwigzania, aktualne
orzecznictwo i sprawdzone podejscia, ktére mozesz od razu
wdrozy¢ w swojej pracy. Efekt? Wieksza pewnos¢ decyzji,

mniej ryzyka i sprawniej prowadzone postepowania.
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CENA: 1099.00 zt netto
TERMIN: 10-11 czerwca g. 09:30 - 15:30

MIEJSCE: Platforma szkoleh online

ﬂ TRENER: tUKASZ CZABAN
/

N

Trener zamédwien publicznych od 2004 roku,

LICZBA PRZEPROWADZONYCH SZKOLEN: 1616

na koncie: setki szkolen, tysigce godzin wyktadowych z zaméwien publicznych.

W latach 2008-2009 uczestnik obrad Komisji Gospodarki nad nowelizacjg ustawy - autor poprawki.

Prowadzit autorskie wyktady na Podyplomowych Studiach Zaméwien Publicznych w Akademii Ekonomicznej im. Karola
Adamieckiego w Katowicach, Studium Zaméwien Publicznych.

CENA ZAWIERA

Kupujac to szkolenie dla
minimum 3 oséb
kazda z nich otrzyma
dodatkowo kurs

na 60 dni zupetnie
bezptatnie!

Roczny dostep do EduStrefy

)
)

Szkolenie on-line na zywo

EduBox, czyli paczke materiatéw wystang
poczta

60 dni dostepu do nagrania szkolenia

Android i iOS

Ustawa z kompendium wiedzy o Pzp
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Certyfikat ukonczenia szkolenia

o)

Szkolenie w godzinach 9:30-15:30

Spotkania z ekspertami po godzinach

1 €0

Wzér regulaminu zaméwien do 170 tys. zt

Aplikacje mobilng z nowg ustawg Pzp na system



PROGRAM

I. PRZYGOTOWANIE POSTEPOWANIA O UDZIELENIE ZAMOWIENIA

1. Ustalenie wartosci zaméwienia:

1) szacowanie wartosci podobnych dostaw;

2) szacowanie wartosci jednorodnych ustug;

3) szacowanie wartosci robét budowlanych z uwzglednieniem definicji obiektu budowlanego;

4) zaméwienia planowane i nieplanowane;

5) aktualizacja ustalenia wartosci zaméwienia w przypadku udzielania zaméwienia w czesciach;
6) praktyczne zastosowanie rozwigzania z art. 30 ust. 4 ustawy PZP.

2. Dokumenty zamdwienia:

1) Specyfikacja Warunkéw Zamédwienia czy Opis Potrzeb i Wymagan:

a) Réznice w zakresie zawartosci dokumentéw;

b) Wyjasnienia SWZ - kiedy sg konieczne, jak liczy¢ terminy obowigzujgce przy tej czynnosci, dlaczego wniosek
wykonawcy o dokonanie zmiany SWZ czy tez wyjasnienie motywdéw wymagan zamawiajgcego moze pozostac bez
rozpatrzenia;

c) Zmiany SWZ - kiedy sg dopuszczalne, na co zwrdéci¢ uwage i o czym trzeba pamietad.

2) Warunki podmiotowe:

a) Obligatoryjne i fakultatywne przestanki wykluczenia z postepowania;

b) Sposdéb oceny wystepowania podstaw wykluczenia - model prosty, posredni i unijny;
¢) Warunki udziatu w postepowaniu.

3) Certyfikacja wykonawcédw zaméwien publicznych w trybie podstawowym od 12 lipca 2026 r.:

a) Wymagane zmiany w swz zwigzane z wejsciem w zycie przepiséw dotyczacych certyfikacji wykonawcéw
b) dobrowolna certyfikacja wykonawcéw;

c) certyfikat jako narzedzie potwierdzania braku podstaw wykluczenia lub spetniania warunkéw udziatu;

d) wptyw certyfikatu na zgdanie dokumentéw podmiotowych;

e) czego certyfikat nie zastapi.

4) Wykonawcy z panstw trzecich

a) nowe regulacje dotyczace wykonawcéw z panstw trzecich;

b) kiedy majg znaczenie w postepowaniach krajowych;

c) mozliwos$¢ okreslenia mniej korzystnych warunkéw zamdwienia;
d) ograniczenia w korzystaniu ze srodkéw ochrony prawnej;

e) jak przygotowac zapisy SWZ.

5) Opis przedmiotu zaméwienia:

a) opis jednoznaczny, wyczerpujacy i nienaruszajacy uczciwej konkurencji;

b) opis funkcjonalny, techniczny i jakoSciowy;

c) znaki towarowe, patenty, normy i réwnowaznos¢;

d) jak opisywac rozwigzania réwnowazne;

e) kiedy nieprecyzyjny OPZ moze doprowadzi¢ do uniewaznienia postepowania;
f) praktyczne przyktady btednych zapiséw.

g) Przedmiotowe $rodki dowodowe - zadanie, sktadanie i uzupetnianie.

6) Kryteria oceny ofert:

a) Czy spos6b oceny w ramach przyjetej metodologii moze miec charakter subiektywny?

b) Kryterium doswiadczenie oséb - kiedy jest zgodne z ustawg, jak weryfikowac dang informacje, jezeli stuzy zaréwno
ocenie spetnienia warunkdéw udziatu w postepowaniu jak i kryteriow oceny ofert, aby unikna¢ nieporozumien
proceduralnych zwigzanych z mozliwoscig uzupetnienia i wyjasnienia obu rodzajéw dokumentéw;

c) Dlaczego zamawiajacy musi umie¢ uzasadni¢ wagi kryteriéw oceny ofert?
d) Dlaczego nie warto przyjmowac kryteriéw oceny ofert na site - mit o zakazie stosowania najnizej ceny jako jedynego
kryterium oceny ofert?

7) Projektowane postanowienia umowy

a) obowigzkowe elementy umowy:

- klauzule waloryzacyjne w umowach zawieranych na okres dtuzszy niz 6 miesiecy;
- kary umowne i maksymalny limit kar;

- terminy realizacji;



- warunki ptatnosci;

b) Aneksowanie umoéw:

- Zmiany na podstawie klauzul przegladowych
- Zmiany konieczne i nieprzewidywane

- Zmiany niskowartosciowe

c) Raport z realizacji umowy:

- obowigzek sporzadzenia raportu

- wymagana zawartosc

Il. PRZEPROWADZENIE POSTEPOWANIA O UDZIELENIE ZAMOWIENIA

1. Poprawianie omytek - rodzaje, zasady postepowania w przypadku ich stwierdzenia, najnowsze orzecznictwo,

2. Wyjasnienia razaco niskiej ceny - czy tylko cena catkowita oferty moze podlega¢ badaniu czy réwniez jej istotne czesci
sktadowe, ile razy wzywac¢ wykonawce do wyjasnien, jakie elementy nalezy uwzgledni¢ w wezwaniu?

3. Stawka podatku VAT w ofercie - czy Zamawiajacy moze zgdac podania przez wykonawce wytgcznie kwoty brutto, w
jakim przypadku cigzy na nim obowigzek weryfikacji zastosowanej przez wykonawce stawki podatku, kiedy mamy do
czynienia z btedem w obliczeniu ceny?

4. Druga szansa - dopuszczalne dziatania naprawcze dotyczace podmiotowych i przedmiotowych srodkéw dowodowych w
Swietle najnowszego orzecznictwa,

Ill. KROK PO KROKU PRZEZ TRYB PODSTAWOWY

1. Na czym polega kazdy z trzech wariantéw trybu podstawowego?

2. Jaka posta¢ winny przybra¢ negocjacje z wykonawcami w wariancie Il i lll:

1) Forma negocjacji - czy mozna przeprowadzi¢ negocjacje telefonicznie?

2) Czy mozna poming¢ etap negocjacji w wariancie Il przesytajac od razu wykonawcy zaproszenie do ztozenia oferty
dodatkowe;j?

3) Jak i czy dokumentowad przebieg negocjacji?

3. Oferta dodatkowa w wariancie Il - czy oferta jest mniej korzystna niz podstawowa, jezeli zmienione elementy pozwalajg
uzyskac lepszy bilans punktéw we wszystkich kryteriach pomimo pogorszenia propozycji w jednym z nich oraz czy
poprawiajac oferte w kryterium cena wykonawca moze zaréwno podnies¢ jak i obnizy¢ ceny niektérych pozycji z
kosztorysu o ile tgczna cena za cate zamoéwienie bedzie korzystniejsza?

4. Dlaczego uniewaznienie postepowania na podstawie art. 255 pkt 3 ustawy PZP bez przeprowadzenia negocjacji w
wariancie Il stanowi naruszenie przepiséw ustawy?

5. Kiedy zamieszczad na stronie internetowej informacje z otwarcia ofert i ile razy informowa¢ Prezesa UZP o ztozonych
ofertach w wariancie Il'i lll;

6. lle czasu potrzeba na przeprowadzenie postepowania w trybie podstawowym w zaleznosci od wybranego wariantu?



Dlaczego

Certyfikaty jakosci

T =1 Po szczegétowym audycie uzyskaliSmy certyfikat
ALITY jakosci TQLS Quality Alliance dla instytucji
L szkoleniowych uznawany przez PARP.

ek
Certyfikat nr 08/04/2021
audycie jakosci
The Global Language System® informue, ze

ApexNet Sp. 2 0.0. 5p. k. Korzys’ci dla Ciebie:

z siedziba w Warszawie

j e * najwieksze (ponad 21-letnie) doswiadczenie
T M w organizacji szkoleh z zamoéwien

: publicznych w Polsce,

— e zewnetrznie potwierdzona najwyzsza |

jakos¢ organizacji szkolenh

Otrzymalismy | miejsce i tytut "Lidera w organizacji szkolen z zakresu
zaméwien publicznych".

Zgodnie z przeprowadzonymi badaniami rynku, na grupie 815 oséb,
jestesmy takze najchetniej wybierana firma szkoleniowg z zakresu
zamowien publicznych w Polsce!

Ponad 6000 opinii

Na naszej stronie internetowej znajdziesz ponad 6000 opinii zadowolonych klientéw!

Korzysci dla Ciebie:
® wiarygodnosc¢ potwierdzona opiniami klientow,
* przetestowana i zweryfikowana jako$¢ merytoryki i organizacji szkolen

EduStrefa

EduStrefa, to najwiekszy na rynku portal - spotecznosé, zrzeszajacy specjalistow.
Roczny dostep do EduStrefy przyznawany jest wytgcznie uczestnikom naszych
szkolen, ktérzy znajda tam poszkoleniowe wsparcie w dalszej edukacji. Dostep do
EduStrefy ma juz ponad 30 000 specjalistow!

Korzysci dla Ciebie:
* bedziesz czescig zamknietej spotecznosci specjalistow,
e zyskasz setki materiatéw wspierajgcych dalszy rozwdj

Chcesz dowiedziec sie wiece;j?
skontaktuj sie z opiekunem, ktéry przestat Ci te oferte

lub zapisz sie bezposrednio na szkolenie
www.apexnet.pl/szkolenia-otwarte



https://www.apexnet.com.pl/opinie-po-szkoleniach/
https://pxn.apexnet.com.pl/www.apexnet.pl/szkolenia-otwarte

